Standort
Holzgerlingen

Geschéftsbereich
Corporate Sales &
Marketing

Maoglicher Starttermin
Ab Marz / April 2018
bzw. nach Vereinbarung

Anstellungsverhaltnis
Mind. 12h pro Woche
Dauer: 6 Monate

Ansprechpartner
Frau Egelhof

EISENMANN

ERFOLG MOBILISIEREN
STEIGEN SIE EIN.

chnik fiir die mobile Zukunft

Steigen Sie ein als

Werkstudent Strategic Sales & Marketing (m/w)

lhre Aufgaben

Unterstiitzen bei der Analyse und Beobachten von internationalen Markten und
Wettbewerbern

Recherchieren, Auswerten und Aufbereiten von relevanten Informationen
Verfassen von Kurzzusammenfassungen in englischer Sprache

Unterstiitzen von Projekten und Aufgaben aus dem Bereich Strategic Sales &
Marketing

Administrative Téatigkeiten und Unterstlitzen im Tagesgeschéaft

lhr Profil

Master-Studium im Bereich Wirtschaftswissenschaften oder
Wirtschaftsingenieurwesen mit dem Schwerpunkt Marketing/ Vertrieb,
Internationales/ Strategisches Management, Unternehmensfiihrung

Sehr gute Englischkenntnisse

Praxiserfahrung aus mind. einem relevanten Praktikum (z.B. Marketing, Vertrieb,
Geschaftsfeldentwicklung...) ist wilnschenswert

Gute Kenntnisse in strategischem Marketing, Marktforschung und strategischer
Planung

Gute MS Office Kenntnisse (insb. Excel und Powerpoint)

Grundliche, selbststandige und strukturierte Arbeitsweise

Engagement und die Bereitschaft, sich in technische Themenstellungen
einzuarbeiten

lhre Bewerbung
Wir freuen uns Uber Ihre Bewerbung. Bitte bewerben Sie sich ausschlie3lich online
Uiber unser Bewerbungsportal.
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