
Diese Aufgaben warten auf Sie
▪	 	Sie	unterstützen	unsere	Vertriebsmitarbeiter	sowie	Partner	bei	der	Betreuung	unserer	

zahlreichen	Bestandskunden.
▪	 	Sie	erstellen	Vertriebspräsentationen	sowie	Angebote	in	enger	Zusammenarbeit	mit	den	

Projekt-Teams.
▪	 	Darüber	hinaus	wirken	Sie	an	der	Organisation	von	Vertriebsveranstaltungen	sowie	

Messeauftritten	mit.
▪	 	Sie	übernehmen	Recherchearbeiten	und	bereiten	Daten	für	gezielte	Vertriebsaktivitäten	vor.
▪	 	Sie	pflegen	das	CRM-System	und	unterstützen	unser	Team	bei	einem	spannenden	CRM-

Migrationsprojekt.

Das bieten wir Ihnen für Ihren Gipfelsturm
▪	 		Während	Ihres	Praktikums	begleitet	Sie	Ihr	persönlicher	Pate.
▪	 		Sie	lernen	die	tägliche	Arbeit	im	Vertrieb	realitätsnah	kennen.
▪	 		Unser	Büro	liegt	zentral	in	der	Stuttgarter	Innenstadt	und	ermöglicht	Ihnen	eine	sehr	gute	

Verkehrsanbindung.
▪	 Wir	haben	eine	dynamische,	offene	und	junge	Unternehmenskultur	mit	kurzen
	 Entscheidungswegen	und	offener	Kommunikation.
▪	 		Wir	belohnen	Ihre	Anstrengungen	und	Erfolge	mit	zahlreichen	Teamevents	und	Feiern.

Diese Ausrüstung bringen Sie mit
▪	 	Sie	haben	idealerweise	bereits	erste	praktische	Erfahrungen	durch	eine	kaufmännische	

Ausbildung,	Praktika	oder	eine	Werkstudententätigkeit	im	o.g.	Aufgabengebiet.
▪	 	Sie	können	sicher	mit	den	MS-Office	Produkten,	insbesondere	PowerPoint,	umgehen.
▪	 	Sie	überzeugen	durch	Ihre	strukturierte	und	qualitative	Arbeitsweise	sowie	hohe	

Kundenorientierung.
▪	 	Sie	haben	für	das	Praktikum	mindestens	3	bis	6	Monate	zur	Verfügung.
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FASziniert? Dann	bewerben	Sie	sich!	Wir	freuen	uns	auf	Ihre	vollständige	Online-Bewerbung	mit	Angabe	zu	Ihrem	
gewünschten	Eintrittstermin	sowie	Ihrer	Gehaltsvorstellung.

WienStuttgart Düsseldorf Frankfurt	am	Main München Leipzig Zürich• • • • • •www.fas.ag/karriere

Sie arbeiten gerne in einem spannen-
den und aufregenden Umfeld, in dem 
Entscheidungen schnell getroffen wer-
den? Dann gehen Sie Ihren nächsten 
Schritt in der Consulting-Branche!

Die FAS AG ist ein unabhängiger, inno-
vativer Lösungsanbieter für zielorien-
tierte Beratung, aktive operative Unter-
stützung und effiziente Übernahme der 
Finanzfunktionen von Unternehmen 
sowie bei Bewertungs- und Transakti-
onsanlässen. Mehr als 150 Mitarbeiter 
an sieben Standorten setzen auf einen 
großartigen Zusammenhalt in unseren 
Teams, jede Menge Begeisterung bei 
der Arbeit sowie auf eine individuelle 
Entwicklung in unserem Unternehmen.

Gehen auch Sie mit uns auf Tour!
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